
 

中地数码生态合作伙伴政策（2021 版） 

一、政策背景 

中地数码坚持以“平台+生态”的融合创新战略打造 GIS 生态圈，在不断推进自主创新

的 GIS 基础平台技术的同时，也积极拥抱产业内生态合作伙伴，贯彻开放合作、携手发展

的合作路线，并与众多生态合作伙伴建立了紧密的合作关系，其中二次开发、行业解决方

案合作伙伴是中地数码践行生态战略的重要组成。为维护与二次开发、行业解决方案合作

伙伴之间稳定、良性和可持续发展的合作关系，提供更好的产品体验和服务支持，吸引更

多志同道合的伙伴基于 MapGIS 平台增值开发，打造行业解决方案，实现市场共赢，中地数

码推出生态合作伙伴政策，以推动与各领域优秀伙伴的深入合作。 

二、生态合作伙伴等级认定 

2.1．伙伴申请 

申请流程如下： 

1. 合作伙伴在司马云网站（www.smaryun.com）注册、实名认证、填写申请信息； 

2. 中地数码将 3 个工作日内对申请伙伴进行沟通、评估、审核与推进； 

3. 双方签约合作协议、保密协议，颁发中地数码合作伙伴证书。 

2.2．伙伴等级 

生态合作伙伴是经过武汉中地数码公司正式授权，以基于 MapGIS 平台产品为基础进行

增值开发或打造行业应用解决方案，并对开发、方案成果进行销售的中地数码合作企业。

生态合作伙伴分为注册、认证、精英、战略等四个不同等级。 

2.3．伙伴等级评估 

由二次开发支持部、产品支持部评估合作伙伴的技术实力，生态合作部与产品拓展中

心评估双方生态合作的市场潜力与价值，综合确定合作伙伴起始等级，对于往年伙伴续约

的情况，在重新评估技术实力与市场合作潜力的基础上，同时参考上年度对应级别二次开

发产品成果数量、行业应用解决方案转化量或上一年度平台产品授权订单额等伙伴义务达

成情况，进行综合评估续约，签署合作伙伴协议。 

注册级别通过司马云注册企业开发工作室即可，无需签约协议。注册级以上需要生态



 

合作经理沟通签约合作协议。 

生态伙伴等级评定依据如下： 

 

级别 

上年度生态合作成果

（往年续约） 
合作潜力 技术实力 

二次开发

产品数/行

业应用方

案转化量 

平台产品

授权订单

额 

是否细分领域

TOP 10 

是否有产品级

GIS 研发计划 

是否有专业

GIS 研发团队 

是否有 GIS 项

目开发经验 

注册 0 0 否 否 有/少于 5 人 无 

认证 1 3W 否 是 有/少于 10 人 有/一般 

精英 2 10W 是 是 有/大于 10 人 有/较强 

战略 3 30W 是/TOP 5 是 有/大于 20 人 有/强 

 

三、合作伙伴权益 

加入 MapGIS 生态伙伴计划的合作伙伴享有开发授权、赋能支持、价格支持和营销支持

等多方面的伙伴权益，根据合作伙伴的评级不同，其享有的具体权益内容与程度不同。 

3.1．平台产品授权权益 

中地数码为不同级别的合作伙伴提供不同的平台产品授权，具体如下： 

 

3.2．赋能支持权益 

赋能支持权益主要指在二次开发过程及行业方案输出过程中，伙伴根据级别享受中地

数码提供的不同程度的技术支持权益，主要包括辅助分析设计、公开培训、热线咨询、专

项培训、现场支持、线上定向支持、开发示例辅助和专业人才认证等多个方面，权益说明

与级别对照信息如下： 

1. 辅助分析设计：指针对伙伴产品研发需求，协助伙伴进行分析研究与架构设计； 

2. 公开培训：指中地数码主办的面向合作伙伴的统一技术培训课程； 

3. 热线咨询：指中地数码通过 400 热线为伙伴提供的及时技术咨询服务； 

级别 
桌面、服务器、移动 GIS 产品授权 

大数据与云 GIS 产品授权 
普通授权 高级授权 

注册 不限 3 0 

认证 不限 6 0 

精英 不限 10 3 

战略 不限 20 5 



 

4. 专项培训：指面向指定的伙伴，中地数码根据其需求定制的专项在线培训； 

5. 现场支持：指中地数码安排技术工程师为伙伴提供免费对应时长的年度技术培训

和服务支持（地点为武汉中地科技园内）；若需到伙伴现场进行培训、技术支

持，中地数码将按标准收取上门技术服务费用（伙伴在司马云购买对应服务产品

即可）； 

6. 线上定向支持：指中地数码与指定伙伴线上组建定向支持群组，提供 24 小时在

线交流咨询； 

7. 开发示例辅助：指中地数码针对伙伴开发过程中的难点功能，给予示例开发的引

导支持； 

8. 专业人才认证：指中地数码按年度免费提供指定伙伴的《GIS 专业水平认证》考

试的参加名额与考前辅导。 

 

级别 
辅助分析

设计 

公开 

培训 

专项 

培训 

热线 

咨询 

现场 

支持 

线上定

向支持 

开发示例

辅助 

专业人

才认证 

注册 无 有 无 有 无 无 无 0 

认证 无 有 无 有 无 有 无 1 

精英 有 有 有 有 有/7 天 有 有 5 

战略 有 有 有 有 有/15 天 有 有 10 

 

3.3．商务支持权益 

对于合作伙伴的商务支持权益，主要包含三类，分别为订单折扣、累计折扣和项目支

持，权益说明与级别对照信息如下： 

1. 订单折扣权益：指合作伙伴根据级别享有不同程度的产品授权下单金额折扣，主

要指二次开发成果正式部署授权的订单，或者行业解决方案配套平台产品授权订

单，如需要下单平台配套其他产品辅助项目拓展，则享有同等折扣权益，前提为

产品与司马云组合下单； 

2. 累计折扣权益：指合作伙伴同一开发成果或行业解决方案成果的正式部署授权，

累计下单数量享受的折扣，产品授权累计折扣基于对应级别的基础折扣进行叠

加，累计折扣对所有级别伙伴适用，且在合作期限内有效；  

3. 项目支持权益：指在伙伴参加以开发成果为主体市场项目投标中，中地数码给予

的售前交流、售前与招投标方案以及厂商授权的支持。（注：标准方案支持指中

地数码为伙伴提供 MapGIS 平台产品白皮书、技术参数等；定制方案支持指中地

数码根据具体项目需求为伙伴提供方案指导、交流及定制部分平台内容。） 

 



 

 

级别 
项目支持 

售前交流支持 售前方案支持 招投标方案支持 厂商授权支持 

注册 无 标准方案支持 无 有 

认证 在线交流支持 标准方案支持 无 有 

精英 在线交流支持 定制方案支持 指导编制 有/支持唯一授权 

战略 现场交流支持 定制方案支持 协同编制 有/支持唯一授权 

 

3.4．市场营销支持权益 

对于合作伙伴的市场营销支持权益主要指在市场营销层面为生态合作伙伴按照级别提

供一系列辅助支持权益，与伙伴共同推动二次开发成果及行业解决方案的宣传落地。权益主

要包含线上营销支持、线下营销支持、销售工具协同输出和解决方案协同等。 

1. 线上营销支持权益：指通过中地数码集团自有媒体平台和合作媒体平台，推广伙伴

二次开发成果及行业解决方案软文、专题报道等，并支持伙伴将生态合作成果上架

至司马云生态圈，进行营销推广； 

2. 线下营销支持权益：指通过中地数码集团主办或参与的线下市场活动，推广伙伴二

次开发成果及行业解决方案； 

3. 销售工具协同：指中地数码协助伙伴输出与二次开发成果相关的销售工具、方案材

料等； 

4. 解决方案协同：指将伙伴成果纳入到中地数码行业标准解决方案框架，向全国地推，

中地有相关项目需求时，优先推送合作伙伴。 

 

级别 线上营销支持 线下营销支持 销售工具协同 解决方案协同 

注册 无 无 无 无 

认证 有 无 无 无 

精英 有 有 有 有 

战略 有 有 有 有 

 

四、合作伙伴义务 

4.1．联合推广义务 

加入计划的生态伙伴有义务通过自身线上媒体平台与线下市场活动对双方二次开发成

果、行业解决方案、双方合作背景进行宣传与推广，并有义务将合作成果向自身渠道投放，

共同促进双方合作品牌的深化与成果的市场落地。 



 

4.2．年度订单义务 

伙伴在享有伙伴权益的同时，应积极推动成果的订单落地，中地数码对加入合作伙伴计

划的伙伴按年度进行评价，上一年度伙伴累计二次开发产品授权订单额度、或行业解决方案

配套平台产品订单额，作为评价重要参考指标，按照等级设置不同级别伙伴的年度订单义务： 

 

级别 年度订单额 

注册 0 

认证 3w 

精英 10w 

战略 30w 

 

4.3．品牌维护义务 

合作伙伴应自觉维护中地数码的利益，在合作期间不得帮助他人进行恶意竞争，不得侵

犯软件、商标等知识产权，不得出售仿制品，保守相关商业及技术机密。 

4.4．产品服务义务 

合作伙伴在 MapGIS 平台上二次开发的成果或打造的行业解决方案，由合作伙伴拥有

知识版权和经营权。合作伙伴须承担二次开发成果产品及行业解决方案的客户售后服务义

务，保证客户满意度。 

五、合作伙伴申请条件 

中地数码生态合作伙伴申请需提交材料如下： 

1. 营业执照复印件（经年检合格的副本复印件加盖企业公章，年检章要清楚）； 

2. 法人身份证复印件（加盖公章）；  

3. 合作伙伴申请表（加盖公章）；  

六、其他 

1. 本政策由武汉中地数码科技有限公司产品与解决方案中心制订。 

2. 本政策是中地数码生态合作伙伴协议的附件之一。 

3. 本政策自颁布之日起执行，后期将根据实际运行情况再行修订。 

 

武汉中地数码科技有限公司 

2021 年 4 月 

 


